REPUBLICA DOMINICANA
TRIBUNAL SUPERIOR ELECTORAL
DIRECCION DE TECNOLOGIA DE LA INFORMACION

SECCION I. REQUISITOS Y CRITERIOS DE EVALUACION PARA LA ELABORACION DE
PROPUESTA TECNICA DEL PROCESO DE COMPRAS TSE-CCC-LPN-01-021-2016.

Esta seccion contiene los criterios que el TSE utilizara para evaluar técnicamente una oferta y
determinar si un oferente cuenta con las calificaciones requeridas para suplir los equipos o
servicios a ser contratados. Los requisitos y/o criterios estan asignados por nimero de lote,
ningan otro factor, método o criterio se utilizara.

TABLA DE PUNTUACION
CRITERIOS DE MODERACION [ PESO DE PONDERACION CONSIDERACIONES
Propuesta técnica, que
Propuesta técnica. 75 PUNTOS incluya el detalle de los
bienes y/o servicios
ofertados, mas los
requisitos solicitados para
cada lote.
Beneficios adicionales que
Oferta de valor agregado y/o |25 PUNTOS el oferente propone al TSE,
garantias. como diferenciador de su
oferta, para los bienes que
aplique.

Criterios de calificacion técnica

Las ofertas deberan contener la documentacion necesaria, suficiente y fehaciente para demostrar los
siguientes aspectos que serdn verificados bajo la modalidad de “Cumple / No Cumple”, seran
asignados 15 puntos a la entrega de la oferta técnica y los restantes 60 puntos seran asignados con el
cumplimiento de los requisitos solicitados para cada lote.

Elegibilidad: Que el oferente esta legalmente autorizado para realizar sus actividades comerciales
en el pais o en su pais de origen.

Experiencia: Que cuenta con una experiencia minima solicitada para cada lote, en la entrega de
bienes y servicios relacionados a los que estan en proceso de adquisicion, demostrada mediante los
volumenes y caracteristicas reflejadas en los tltimos dos (2) afios de actividad, en la Repiiblica
Dominicana o en el exterior.

Capacidad téenica: Que los bienes ofertados cumplan con todas las caracteristicas sefialadas en las
especificaciones técnicas, tanto para los bienes o servicios como para la empresa oferente.

PARRAFO. Si el proveedor se constituye como una asociacion en participacion, consorcio o
asociacion, todas las partes que lo conformen deberdn ser mancomunadas y solidariamente
responsables frente al TSE, por el cumplimiento de las disposiciones del contrato. Dichas partes
deberan ademas, designar a una de ellas para que actiie como representante, con autoridad para
comprometer a la asociacion en participacion, consorcio o asociacion. La composicion o cons




de la asociacion en participacion, consorcio o asociacién no debera modificarse sin el consentimiento
escrito y previo de la entidad contratante.

Valor agregado (beneficio deseado) LOTES # 1,2,5,7,9
Capacitaciones presenciales adicionales 10 PUNTOS
relativas a los bienes y/o servicios ofertados.

Horas de consultoria para el acompariamiento o | 10 PUNTOS
implementacion de tecnologias a ser adquiridas
por el TSE.

Soporte técnico local o garantias extendidas | 5 PUNTOS
adicionales a la garantia normal del fabricante.

SECCION I1. REQUISITOS, DOCUMENTACION Y/O EVIDENCIAS A SER INCLUIDAS EN
LA PROPUESTA TECNICA POR CADA LOTE.

Esta seccion corresponde a los requisitos de calificacion y/o evidencias que los oferentes de cada lote
deberan incluir en la elaboracion de la propuesta técnica.

Los oferentes deberan incluir en la propuesta técnica la descripcion detallada de cdmo su oferta
cumple con los requisitos solicitados, sin limitarse a los formularios SNCC.F.033, SNCC.F.034, y sin
dejar lugar a dudas o interpretaciones relativas a los requerimientos solicitados, incluyendo en la
oferta técnica todos los nimeros de partes adicionales necesarios para el cumplimiento de los
requerimientos.

NOTA: LA NO INCLUSION DE LA DOCUMENTA}CI()N REQUERIDA PARA CADA LOTE,
DARA COMO RESULTADO LA DESCALIFICACION INMEDIATA DE TODA LA OFERTA.

LOTE 1

Ser partner autorizado por el fabricante (incluir evidencia).

Tener 3 afios 0 mds instalando dicha solucion.

Presentar referencias de 3 implementaciones de la solucion ofertada. (Sera verificado con la
institucion que da la referencia).

Presentar descripcion de la configuracion de la solucion ofertada.

Presentar cronograma de actividades de la implementacion del software.

LOTE 2

Ser partner silver, gold o distribuidor directo del fabricante, incluir carta del fabricante.

Tener 3 afios o mas en el mercado instalando soluciones similares.

Presentar tres referencias de implementaciones previas similares a la ofertada, (Sera verificado
con la institucion que da la referencia).

Tener equipos similares a los ofertados a disposicion de la institucion en caso de fallas o averias
durante el periodo de garantia. (Seré verificado con una visita).

Tener técnicos certificados en los equipos ofertados, incluir certificaciones.

Cronograma de actividades del proyecto y credenciales del gerente de implementacion el cual debe
estar certificado por PMI, Comptia u otra organizacion similar que posea marco de gestion d?:/ (N,

proyectos. ;
i




LOTES 3, 4,5, 10

Tener 1 afo o més en el mercado en la distribucion de equipos similares a los ofertados.

Tener existencia para entrega inmediata de los equipos contenidos en el lote.

Tener taller de servicio y/o equipos similares a disposicion de la institucién durante el periodo de
| garantia. (Sera verificado con una visita).

LOTE 6

Experiencia minima comprobable de al menos 3 afios instalando sistemas de supresién incendio
para centro de datos.

El agente limpio a utilizar no debe presentar dafios al medio ambiente ni al personal humano que
se encuentre fisicamente en el drea, acorde al rombo de seguridad de NFPA 104, incluir datos
técnicos del agente limpio.

Referencias de 3 instalaciones de sistemas de supresion de incendio para datacenter.

El agente limpio a utilizar debe ser de ultima generacion HFC 125 y cumplir con NFPA 200.

El oferente deberd presentar en su propuesta técnica el disefio isométrico del Sistema de Supresion
que serd instalado.

El oferente debera presentar en su propuesta técnica las tablas con los calculos volumétricos
generados por el SW de disefio del fabricante del Sistema.

LOTE 7

Ser un socio de negocios Gold Kaspersky.

Tener 3 afios 0 més de experiencia comprobable en el manejo del producto.

3 referencias de implementaciones en clientes de 100 nodos en adelante.

Tener técnicos certificados en el producto y al menos uno con la certificacion Kaspersky System
Engineer, incluir certificados.

LOTE 8

Incluir en su oferta técnica las especificaciones de la béveda, la cual debe tener una capacidad
minima para 40 cintas y estar protegida contra humedad, polvo, campos magnéticos y proteccion
de hasta 3 horas en caso de incendio.

Tener disponibilidad 24 x 7 x 365, tanto para retiro como para entrega de cintas.

Proveer tres referencias de clientes que estén usando el servicio.

Area de boveda restringida con controles de acceso y camaras de seguridad (Seré verificado con
una visita).

Tener servicio de recogida y entrega de cintas.

LOTE 9

Experiencia minima comprobable de al menos 3 afios instalando equipos de seguridad informatica.

Proveer tres referencias de clientes con configuracion minima de dos localidades.

Tener ingenieros de soporte con las certificaciones FCNSA/FCNSP/NSE4, incluir certificados.

Tener taller de servicio y/o equipos similares a disposicion de la institucion durante el perio
garantia. (Sera verificado con una visita).




NOTA: Los detalles y requisitos técnicos de los bienes y servicios solicitados en cada lote se
encuentran en los pliegos de condiciones TSE-CCC-LPN-01-021-2016, de los cuales este
documento forma parte.




